RZECZPOSPOLITA - WARSZAWA (Nieruchomosci)

Ruszyty kolejne promocije

NOWE OSIEDLA

Deweloperzy oferuja ustugl
architektow i nizsze ceny

Na promocyjne oferty moga li-
czy¢ osoby szukajace
wigkszych lokali, a wigc takich,
ktore sprzedaje si¢ trudniej niz
np. kawalerki czy dwa pokoje.
Np. Dom Development zapro-
ponowal cene 4,7 tys. ztzamkw.,
jesli klient kupi gotowe miesz-
kanie w ktéryms z trzech pierw-
szych etap6w Miasteczka Rega-
ty na Bialolece.

Spotka Wiodarzewska planu-
je wprowadzi¢ specjalne ceny
sprzedajac ostatnie, ponad
50-metrowe mieszkania w pro-
jekcie Stoneczne Przedmiescie
na Tarchominie. Lokale maja
kosztowac ok. 5,4 tys. zt za mkw.
Firma zdecydowata si¢ obnizy¢
stawki o 1 tys. zt za mkw. - pier-
wotnie lokale kosztowaly po-
nad 6,4 tys. zL

Wiosenne promocje dotycza
tez wolskiej inwestycji Capital
Art Apartments. - Kupujacy
moga teraz liczy¢ na wykoncze-
nie mieszkania pod klucz, ktére
wliczone jest w cene lokalu. Za-
mierzamy takze wprowadzi¢
specjalne obnizki cen niekto-
rych mieszkan, siegajace ok.
10 proc. - zapewnia Michat Wit-
kowski, przedstawiciel spotki
Atlas Estates.

Deweloper RED Real Estate
Development, budujacy osiedle

Alpha, proponuje bonusy
przy kupnie gotowych trzypo-
kojowych mieszkan o pow. 87
mkw. Przecenil je na 6,5 tys. z
(26,7 tys. zt zamkw)). Klienci do-
datkowo otrzymaja gratis miej-
sce postojowe w garazu pod-
ziemnym. Spétka przygotowata
réwniez specjalne promocje
obowiazujace na kwietniowych
targach mieszkaniowych, pod-
czas ktérych klienci beda mogli
otrzymacé np. komérki, ogrédki
igaraze za darmo. ¢

10 proc.

o fyle obnizy ceny mieszkan
inwestor osiedla
Capital A_n Apartments

Wielu deweloperéw kusi tez
potencjalnych klientéw miesz-
kaniami mieszczacymi si¢ w li-
mitach cenowych programu

»Rodzina na swoim” (mkw. dzi$ .

nie moze by¢ drozszy w Warsza-
wieniz 7,7 tys.z}).

Np. Grupa Turret Develop-
mentw Wola Tower, przy ul. Ra-
dziwie, oferuje lokale za ok. 6,9
tys. zzamkw. Na osiedlu Skoro-
sze X przy ul. F. Stawoja Sklad-
kowskiego P.LB. Ebejot oferuje
mieszkania za 7 - 7,7 tys. zt
za mkw,, a Breevast Develop-

ment w projekcie Osiedle Tuli-
pany sprzedaje mieszkania
zaniecale 7 tys. ztza mkw.

Inny pomysl na przyciagnie-
cie klientéw to organizacja dni
otwartych. - Wraz z nadej$ciem

wiosny rozpoczeli$émy organi- |

zacje cyklicznych dni otwartych
dla swoich klientéw. Na wszyst-
kich, ktérzy zdecyduijq sie od-
wiedzi¢ nas w tym czasi€ i zare-
zerwowa¢ mieszkanie, czekaja
mieszkania w specjainych, ob-
nizonych cenach - méwi Ewa
Perkowska, przedstawicielka
Budimeksu Nieruchomosci.
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