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Czy to na pewno
to mieszkanie?

wem Chcemy mieé¢ pewnosc, ze
upatrzone lokum jest tym, cze-
go szukamy. Aby rozwiaé watpli-
woscl, wielokrotnie je odwiedza-
my, radzimy sie bliskich, a na-
wet chcemy w nim pomieszkac.
Trzeba zna¢ swoje oczekiwania,
wtedy watpliwosci znikng — mé-
wi specjalistka od feng shui

- Ostatnio zdarzyl nam sie klient,
ktory chcial pomieszkaé kilka dni
w pokazowym apartamencie — mowi
pracownik jednej z wiekszych firm de-
weloperskich. - Przed decyzja o kup-
nie chcial wiedzieé, czy odpowiada
mu okolica, metraz, rozmieszczenie
pokoi, dojazd do pracy. PoszliSmy mu
na reke - dodaje. Takie testowanie
mieszkania to rzadkosé. - Nie dyspo-
nujemy wieloma wykonczonymi
mieszkaniami czekajacymi na klien-
tow. Z kolei lokale pokazowe, ktore ma-
my, powinny by¢ dostepne dla wszyst-
kich chetnych i ich zajmowanie przez
potencjalnych nabywcow utrudnito-
by nam prace-mowi Ewa Perkowska,
dyrektor handlowy Budimeksu Nie-
ruchomosci. Nie ma jednak rzeczy
niemozliwych. - Jesli jaki$ klient
zwroci sie z taka prosba, rozpatrzymy
ja indywidualnie - dodaje.

Na poczatek wynajem

Deweloperzy zdajq sobie sprawe, ze
ogladanie plan6w mieszkania czy na-
wet wizyta na budowie nie oddaje kli-
matu osiedla. - Na rynku jest dewe-
loper, ktory umozliwia wplate 15 proc.
ceny nieruchomosci, a potem wynaj-
mowanie mieszkania na preferencyj-
nych warunkach przez 24 miesigce.
Po tym czasie dochodzi do transakeji

zakupu. To ciekawa oferta, ktora
umozliwia kupno mieszkania oso-
bom, ktére z réznych wzgledow nie
cheg lub nie mogg obecnie zaciagnac
zobowigzan kredytowych. Noiw tym
czasie mozna przekonac sie, czy do-
brze czujemy sie w lokalu - mowi
Marcin Janczuk z Metrohouse. Wy-
najem przed zakupem polecany jest
czesto osobom, ktére mieszkaly
w matym mieszkaniu, a myslg o kup-
nie domu. Zdarza sie, Ze maja klopot
z przystosowaniem sie do zZycia w du-
Zej przestrzeni.

Rodzinne konsultacje

Na rynku wtérnym testowanie
mieszkaniowej aury wyglada nieco
inaczej. Tu klientom musi wystar-
czy¢ odwiedzanie upatrzonego miesz-
kania. - Bywa, ze przed zakupem
klient wielokrotnie odwiedza miesz-
kanie, aby poczuc jego klimat, poz-
nac sgsiadoéw, okolice. Raz odwiedza
mieszkanie sam, innym razem z ro-
dzing. O ile udzial wspoimalzonka
lub partnera jest oczywisty, o tyle
trudno zrozumie¢, ze w zakup anga-

zZowane s osoby, ktore i tak nie bedg
mieszkaé w lokalu. Chyba tylko po to,
by utwierdzi¢ w przekonaniu, Zze war-
to dokonaé zakupu lub wrecz prze-
ciwnie - méwi Marcin Janczuk.

Pomocna lista zyczen

- Dobry wybor mozliwy jest tylko
wtedy, gdy dokonajg go przyszli
mieszkancy - mowi Lidia Szarek, spe-
cjalista od ustawiania feng shui. - Sa
osoby, ktore od progu wiedzg, czy
mieszkanie im pasuje, czy wrecz
przeciwnie. Wiedza, czego szukaja,

np. cheg mieszkac stonecznie i potrze-
buja duzego salonu albo gabinetu do
pracy - ttumaczy specjalistka feng
shui. - W przypadku os6b niezdecy-
dowanych doradzam przygotowanie
listy zyczen. Jezeli zalezy nam na fun-
kcjonalnosci, powinno by¢ miejsce
na duzg szafe lub komode. Gdy chce-
my jesé posilki przy stole w kuchni,
to nie mozemy oglagdaé¢ mieszkan
z aneksem - wylicza. — Nie trzeba za-
meczaé wizytami sprzedajacego, aby
odnalez¢ mieszkanie z dobrg aurg
- dodaje. jolanta Nowak

Osobom niezde-
cydowanym na
pewno pomoze
przygotowanie
listy zyczen

- radzi specjalist-
ka feng shui



